
サプライチェーン事業承継 連携事例

美容室専門の卸売商社 株式会社ダリア様と連携し、
販売先（美容サロン）への事業承継を支援

株式会社ダリア 会社概要

美容サロン向け資材・機材の卸から経営支援まで美容室をトータルサポートする総合商社

同社は、全国のヘアサロン（美容室）を中心に、シャンプーやカラー剤、ヘアドライヤー等の美容商材の販売を
はじめ、サロンスタッフの教育支援、講習会の開催など、美容室をメインとする美容業界のお客様に向けた事業
を幅広く展開している創業78年の『美容室専門の卸売商社（美容ディーラー）』

【創業】 1946年 【資本金】 7,500万円 【代表者】 高木 進一 【本社所在地】 福岡県福岡市
【事業内容】
美容材料、美容器具、化粧品、健康食品等、業務用化粧品の卸売
理美容サロン器材販売・エステティックサロン器材販売・コスメティック販売・ネイル器材販売
健康食品販売・マネージメント支援･マーケティング支援･クリエイティブ計画

支援に至るまでの経緯と支援内容

中小企業診断士の資格を保有する同社関西支社 大阪支店 支店長 松原氏は、大阪府中小企業診断協会の
セミナーで当センターの存在を知り、同社販売先（美容サロン）への事業承継支援について当センターへご相談。
販売先（美容サロン）においても、事業引継ぎが課題となっている先が多く、同社としても事業承継サポートを推
進していきたいお考え。面談を重ね下記ステップで支援する。

①同社関西支社 各営業所責任者への事業承継の現状、及び当センターの概要の勉強会を開催
※2023年11月21日 実施

②同社販売先（美容サロン）を対象とした事業承継セミナー（WEB）を開催（11社参加）
※2024年 3月18日 実施

③セミナー開催後、個別経営相談会（リアル）を開催（3社参加）
※2024年 4月22日 実施
同社は今後、セミナー・個別経営相談を継続的に実施し、販売先（美容サロン）へ

事業承継計画策定等を推進して行く予定


